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Practical Training for IT Projfesionals

Reunién Fecha: Hora: Duracion:
(¢Cuando?)
Explica la razodn por la cual la negociacion ocurre
El motivo Restricciones
Contexto

(éPor qué?)

A considerar

Considera los riesgos y oportunidades que potencialmente ocurrirdn como resultado de la negociacion

Riesgos

Oportunidades

Alternativas

Cada persona involucrada en la negociacion debe llenar esta seccion

Nombre:

Describe tu alternativa Ventajas

Desventajas
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<Nombre del proyecto>

Reunion Fecha: Hora: Duracion:
(éCuando?)

Explica la razdn por la cual la negociacion ocurre

El motivo Restricciones

Contexto
(éPor qué?)

Considera los riesgos y oportunidades que potencialmente ocurrirdn como resultado de la negociacion

Riesgos

A considerar

Oportunidades

Describe brevemente la alternativa selecciona y el porqué.

Alternativa
seleccionada Alternativa
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Descripcion de campos

o Reunidn. Establece la fecha, hora y duracion para la negociacion.

o Restricciones. Describe que restricciones existen que se deben pasar por alto (ej. deadline,
vacaciones de recursos, requerimientos comprometidos, etc.).

o Motivo. Describe la razén por la cual la negociacién ocurre.

o Riesgos/Oportunidades. Describe los riegos y oportunidades que pueden dispararse del proceso de
negociacion.

o Alternativa. Opcion sugerida por la persona para la negociacion.
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